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,Erfolgreich 2005”

Thomas Paul Zahntechnik startet durch

Gas geben, wo andere Tribsal blasen. Das kénnte kurz
gefasst das Motto der Fortbildungsveranstaltung der Tho-
mas Poul Zahntechnik am 9. Mirz 2005 gewesen sein. Ber-
liner Zahnarzte waren ins Sony Center Berlin eingeladen
worden, um sich einen Uberblick iiber neue Entwicklun-
gen und Einsatzméglichkeiten moderner zahntechnischer
und zahnmedizinischer Verfahren zu verschaffen. Im
modernen Ambiente am Potsdamer Platz berichteten
hochkaritige Referenten Gber Erfahrungen aus der Praxis,
gestiitzt von wissenschaftlichen Studien und der Praktika-
bilitat der Verfahren im zahnmedizinischen Tagesgeschaft.
Durch die Veranstaltung fihrte gekonnt Lars Oberlein,
Schitz Dental Group.

Als Berlins grélites Fraszentrum und Kompetenzpartner
fur maschinengefertigten Zahnersatz lag Thomas Paul vor
allem das Thema CAD/CAM-Systeme am Herzen, iber das
Prof. Dr. Wollgang Freesmeyer, Direktor der Abteilung fir
Zahnarztlichen Prothetik der Charité, referierte. Er stand
Rede und Antwort zu Fragen tber heute verfligbare Syste-
me, verglich Vor- und Nachteile, Chancen und Einsatz-
moglichkeiten von Zirkonoxid fir die Zahntechnik.

Als nachstes innovatives Thema mit Wachstumstendenz
stelite Dr. Dr. Herbert Kindermann die Implantologie vor.
Der langjahriger Chefarzt der Abteilung Mund-, Kiefer-
und Gesichtschirurgie der Berliner Schlossparkklinik gab
einen Uberblick tiber die diagnostischen Maglichkeiten im
Vorfeld der Implantation. Durch den Einsatz des Volumen-
tomographen der Firma Morita kdnnen Aufnahmen in her-
vorragender Qualitat die Diagnostik sinnvoll unterstiitzen.
Durch die exzellente Detaildarstellung und den geringen
Aufwand ist auch ein Einsatz in der Endodontie moglich.
Eine Einladung in seine Praxisgemeinschaft zusammen
mit den Kollegen Drs, Freund wurde vom Publikum gerne
angenommen. Fiir die Zukunft bietet sich die Mitnutzung
des Tomographen im ﬂberweisungsverfahren an.

Hochinteressant war auch das nachste Thema von Dr.
Michael Hopp, der sich bereits durch zahlreiche Verdffentli-
chungen und Aktivitdten im Bereich zahnirztlicher Fortbil-
dung einen Namen gemacht hat. Mit vielen Fallbeispielen
aus seiner Praxis Uberzeugte sein Vortrag, der die grofie
Indikationsbreite und die guten Therapieergebnisse beim
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Einsatz von unterschiedlichen Lasern zum Thema hatte.
Das Thema bot in der nachfolgenden Pause dann noch
reichlich Gesprachsstoff und flhrte bei einigen Teilneh-
mern zum Entschluss zur Teilnahme an Laserkursen.

Um den Kolleginnen und Kollegen die Maglichkeit zu
eroffnen, ihr Therapieangebot durch den Einsatz von
Implantaten und Lasern zu erweitern, ohne zundchst hohe
Investitionen tatigen zu mdssen, wurde in Zusammenar-
beit von der Thomas Paul Zahntechnik, der Schitz Dental
Group, Dr. Hopp, Dr. Dr. Kindermann und Dr. Bert Eger ein
gemeinsames Fortbildungs- und Uberweiserprojekt ange-
boten.

Dass das Fihren einer wirtschaftlich erfolgreichen Praxis
und 5palk an der zahnarztlichen Arbeit keine Gegensatz
und auch in reformgebeutelten Zeiten realisierbar ist,
davon konnte Dr. Constanze Schonberg berichten. Der
Schlussel zu ihrem Erfolg liegt in der konsequenten Analy-
se von Marktbewegungen, Ausrichtung auf die Patienten-
winsche und ihrer Motivation, sich den neuen Heraustor-
derungen zu stellen.

Zukunftorientiert war auch das Thema von Dr. Roland
Strietzel von der Firma Bego Medical. Er zeigte, belegt
durch wissenschaftliche Studien, die Vorteile von maschi-
nengefertigtem Zahnersatz, wie z. B. metallischen Kronen
im Sinterverfahren, auf.

Beendet wurde die Vortragsreihe durch Wolfgang Lech-
ner, Geschaftsfihrer der Medical Partners. Vorgestellt
wurde die Implant Card, die als Garantie-Versicherung bei
Schaden oder Verlust von Zahnimplantaten eine sinnvolle
Maglichkeit der Risikominimierung und Patientenbindung
bietet.

Den Ausklang dieser gelungenen Veranstaltung, die von
Frau Linskens, Geschaftfihrerin der dlp consulting, einem
jungen Marketingblro aus Berlin, organisiert wurde, bil-
dete ein reichhaltiges Bufett.

Noch lange plauderten die Teilnehmer mit den Exper-
ten angeregt Uber Fachfragen. Thomas Poul war erfreut
liber die rege Teilnahme, wertete den Tag als Erfolg und
plant bereits die nachste Veranstaltung. Die aktuellen Ter-
mine der Fortbildungsveranstaltungen stehen auch im
Internet unter www.thomas-paul-zahntechnik.de zur Ver-
figung.

Christiane Liinskens, Berlin
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